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Jeune chambre économique de Niort, une
premiere formation a I’échelle de la grande
region

joudi 21 avril 2016, par Ipe

La Jeune Chambre Economique (JCE) de Niort et sa région a organisé le samedi 9 avril 2016 a I'Espace Du
Guesclin, la premiere Journée Régionale de Formations (JRF) de la nouvelle région Aquitaine Limousin
Poitou-Charentes (ALPC).

Les JRF sont des événements internes a l’association qui sont organisés deux fois par an et par région : un
au printemps et un a ’automne. Ces journées sont I’'occasion pour les membres de I’association
d’échanger sur 'actualité de leur JCE

locale respective et de bénéficier de formations, dispensées sur une demi-journée ou sur la journée
complete.

Ces formations sont animées par des formateurs agréés, souvent eux-mémes membres de la JCE, et
portent sur des themes variés comme le développement personnel, I'apprentissage de la gestion de
projets et de techniques organisationnelles, la communication, le management, etc...

Le samedi 9 avril 2016, c’est plus d'une soixantaine de nos membres qui ont eu ’'occasion de choisir entre
les formations suivantes :

- Méthodologie : étre capable de mener a bien une action en équipe par I'application d'un plan de travail ;
- Communiquer par l'affiche : connaitre les bases de la communication par I'affiche, 'intérét de 'affiche
comme mode de communication, la composition de ’affiche, les interlocuteurs du monde de I'affiche, la
législation liée a 'affiche ;

- Ordonnancer pour gagner : découvrir les principes de 1’ordonnancement, savoir organiser I’exécution et
prévoir les moyens nécessaires a un projet, savoir vérifier 'avancement des taches en fonction des
prévisions ;

- Coller vos décisions au mur : étre capable de maitriser une technique de prise de décision participative ;
- Relations avec la presse : étre capable de communiquer avec la presse ;

- Vendre un projet : étre capable d’appliquer les techniques de base de la vente sur un projet JCE ;

- Objectif réussir : comprendre ce qu’est un objectif personnel, découvrir pourquoi I'on se fixe des
objectifs, savoir rédiger un objectif répondant a des criteres de qualité, découvrir les regles d'une gestion
efficace de ses objectifs et avoir envie de les appliquer ;

- Confiance et délégation : étre capable de déléguer en toute confiance, savoir responsabiliser en restant
responsable.

Plus : http://jceniort.org
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