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Laurent Pelgas nouveau président de la
Fédération de la vente directe Nouvelle-
Aquitaine
mercredi 17 janvier 2024, par lpe

Laurent Pelgas devient le nouveau Président en Nouvelle-Aquitaine de la Fédération de la Vente directe
(FVD). Sa principale mission sera de valoriser les métiers auprès des acteurs économiques et
institutionnels en région. Il est également le PDG de Maison Belor, spécialiste de vente à domicile de
produits cosmétiques.

Après une quinzaine d’années de carrière dans le secteur de l’hôtellerie-restauration, c’est dans les
années 2000 que Laurent Pelgas découvre la vente à domicile en se lançant dans la commercialisation de
produits patrimoniaux, en tant que Vendeur à Domicile Indépendant, puis en tant qu’agent commercial. Il
poursuit ensuite sa carrière en banque d’affaires.
En 2018, l’entrepreneur et son épouse créent Maison Belor, une entreprise basée à Lescar (64),
spécialisée dans la vente directe de produits cosmétiques naturels et d’origine biologique. En accord avec
les valeurs de son fondateur, Maison Belor repose sur trois piliers : le respect de l’environnement, la
qualité de ses produits et le made in France.
C’est en 2022 que l’entreprise rejoint la Fédération de la Vente Directe (FVD).
« Je suis enchanté de prendre les fonctions de Président de la région Nouvelle-Aquitaine au sein de la
FVD. La vente directe, en pleine expansion, ouvre des horizons prometteurs pour les entrepreneurs et
joue un rôle essentiel dans le dynamisme de l’économie locale. Je suis motivé à m’engager pleinement aux
côtés de la FVD et de ses membres afin de promouvoir nos métiers et notre secteur auprès des acteurs
économiques et institutionnels de la région Nouvelle-Aquitaine. » déclare Laurent Pelgas.

À propos : La Fédération de la Vente Directe regroupe les entreprises françaises européennes et
internationales du secteur et travaille au développement et au rayonnement de ce modèle de distribution
en phase avec la volonté de proximité des consommateurs. En effet, La Vente Directe se caractérise par
l’échange simultané d’un vendeur et d’un client en dehors d’un lieu destiné à la commercialisation.

Plus d’informations : www.fvd.fr
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